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Як можна налагодити контакти з інвесторами?
© Foto: Alexander Markus



Потрібно почати з себе: Який у Вас товар?
© Foto: Alexander Markus
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Залучення інвестицій як просування товарів

• Яким є Ваш продукт?

• Хто є Вашим потенційним покупцем?

• Чим Ваш продукт відрізняється в очах покупців від іншої 

продукції, представленої на ринку?

• Чому покупець має зацікавитися саме Вашим продуктом?

• Як Ви збираєтесь донести до покупця інформацію про 

переваги Вашого продукту?
© Alexander Markus



Як визначити цільові групи?
© Foto: Nils Hasenau, AHK Ukraine
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Як можна налагодити контакти з 
інвесторами з Німеччини?



… в Німеччині
© Foto: Nils Hasenau, AHK Ukraine
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© www.123rf.com

26.09.2018

Залучення інвестицій як просування товарів

• Канали звернення

• Зміст звернення – “message”

• Основи маркетингу

– Ваш продукт

– USP Unique Selling Point 
(унікальна торгова пропозиція) 
щодо Вашого продукту

– direct marketing – прямий 
маркетинг
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Як працювати зі зверненнями 
потенційних інвесторів?
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Як підтримувати їхню увагу?

• Залучити потенційного інвестора: 

дбати про тих інвесторів, які вже 

працюють

• Follow up

• Name dropping – вихваляння  

зв'язками

• Доведення «новин» з регіону;

• Участь у рейтингах, якщо є шанс 

посісти високе місце. © www.123rf.com
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Як попасти на вирішальний етап вибору?

• Немає нічого більш переконливого, 

чим свідчення вже працюючого 

інвестора

• Участь політичного керівництва 

• „true“ committment: реальна 

допомога у запровадженнi проекту 

• Залишить Вас без шансів: створення 

у інвестора враження, що його 

використовують як «дійну корову»

© www.123rf.com
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Дякую за увагу!

Александер Маркус

Голова правління

Німецько-Української промислово-

торговельної палати

01004 Київ, вул. Пушкінська 34

тел. +38 044 377 5200

info@ukraine.ahk.de, http://ukraine.ahk.de 
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